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            23 de febrero 2024

      
      
              Tiempo parcial

          

  
            + 5 años
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              Viernes de 17:15-20:45h, Sábados online 9:15-12:45h
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            Market Access es un programa que te aportará las capacidades y habilidades para la gestión con éxito de un medicamento, medical device o servicio financiados dentro del sistema sanitario.


Conocer en profundidad el Market Access para que un medicamento o medical device financiados puedan prescribirse para la mayoría de pacientes


El programa cubre los siguientes temas:


	La estructura del sistema sanitario en España.
	Los perfiles de los gestores sanitarios.
	Cómo definir el valor de un producto.
	Cómo desarrollar planes de acción para el acceso.

El programa está impartido por expertos profesionales del sector, tanto de compañías biofarmacéuticas, administración y empresas de servicios, y cuenta con una estructura práctica y participativa.





Conocer la nueva realidad, la fragmentación de la sanidad por Comunidades Autónomas, con diferentes criterios y diversos actores con diversas funciones




Programa impartido por expertos profesionales del sector, procedentes de laboratorios farmacéuticos, empresas de servicios específicas del sector salud y de la Administración




Tiene como objetivo conocer en profundidad la función de Market Access de una compañía farmacéutica



      




      

	
	  Descargar Folleto
	
	




  



    


        
      



  

        




    
        
			
				Solicita más información
			

			
				
				

		  					
					

			

        

    

    

	

	
	




      
    
        
            
      
              
            






      

          

  
        

    





  



    

  




  
      
    

  




              



  
         
      

        

  




      
  
          Market Access: Objetivos 
      





      



  
    
      



  

        


  
            


Conocer cómo se estructuran los modelos sanitarios y cuáles son las principales implicaciones de la planificación sanitaria.


 


 



      




  



    

    
      



  

        


  
            


Qué perfiles tienen los gestores sanitarios: desde los niveles gubernamentales hasta los gerentes de atención primaria y hospital.


 


 



      




  



    

    
      



  

        


  
            


Cómo dotar de valor los productos para poder alinear nuestros objetivos con los de los pagadores.


 


 



      




  



    

  




      


  
    
      



  

        


  
            


Cuáles son las principales variables a tener en cuenta cuando se desarrolla un Plan de Market Access y RR. II.


 



      




  



    

    
      



  

        


  
            


Conocer las principales herramientas para defender el valor clínico, el valor económico y el valor para el paciente.


 



      




  



    

    
      



  

        


  
            


Ver cuáles son las principales políticas del medicamento en el ámbito hospitalario y de la atención primaria.


 



      




  



    

    
      



  

        


  
            


Entender cómo piensan nuestros clientes y cuáles son sus prioridades.


 



      




  



    

  




      


  
            Y todo ello, no solo para medicamentos sino también para productos sanitarios y cualquier otro tipo de producto o servicio financiados.



      




  
      
    

  




              



  
         
      

        
  
          Programa Ejecutivo Market Access 
      





      


  
            
      



  

        


  
            
	Modalidad:	Presencial con opción en remoto
	Lugar:	Barcelona, España
	Duración del curso:	5 semanas
	Idioma de impartición:	Español
	Dedicación:	Part-Time
	Experiencia requerida:	5+ años en marketing o comercial

			en el sector biofarmacéutico o salud
	Horarios:	Viernes de 17:15 a 20:45h y Sábados de 9:15 a 12:45h





      




  



    


        
      



  

        
  
            




      




  



    

  




      




      


  
            
      



  

        
  
          Dirigido a 
      





      


  
            
Personas que quieran orientar su carrera a Market Access, deban crear el departamento, o ya desarrollan su labor profesional en Marketing, Medical affairs, Regulatory, Government Affairs/Public Affairs, HEOR, o como KAM, Delegado/a, KIM, RAM.





      




  



    


        
      



  

        
  
          ¿Buscabas otro programa? 
      





      


  
            
Master en Marketing Farmacéutico
Presencial | Part-time | Español





      




  



    

  




  
      
    

  




              



  
         
      

        
    
        
            
      
              
      
              



  
         
      

        


  
            
      



  

        


   
  
    
         
              




      
  
   
     
    
    




  



    


        
      



  

        


  
            Opción de formato en remoto


Formación 100% Síncrona en la que la interacción entre profesor y participante se produce en tiempo real y donde los participantes deben estar conectados en el mismo momento.


	Son simultáneas en el tiempo. Todos los participantes en la clase deben estar conectados en el mismo momento.
	La comunicación puede ser grupal o persona a persona.
	El intercambio de información puede realizarse de forma oral (audio) o escrita (pizarra, chat, visionado presentación retransmitida).

La experiencia del participante será la misma que en la modalidad presencial y a tiempo real vía streaming en la plataforma Zoom. Sea presencial o remoto, el acceso a campus virtual será el conector entre profesores—participantes—programa (tareas, recursos, sesiones grabadas de Zoom y todos los contenidos del programa). Quedan excluidas las actividades en el campus de Collbató para el formato en remoto.


Se recomienda estar en un lugar silencioso y disponer de una pantalla grande para un mejor aprovechamiento de la clase. 



      




  



    

  




  
      
    

  




          

  

          

  
        

    





      
    
        
            
      
              
      
              



  
         
      

        




      



  
    
      



  

        









   
  
   
    
    
         
              



      
  
   
   
    
      







  



    

    
      



  

        









   
  
   
    
    
         
              



      
  
   
   
    
      







  



    

    
      



  

        









   
  
   
    
    
         
              



      
  
   
   
    
      







  



    

  




      




  
      
    

  




          

  

          

  
        

    





  
      
    

  




              



  
         
      

        
  
          Tus compañeros de clase... 
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      Director
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      Jefe
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      Responsable
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      Técnico

      





  



    

  




  




      


  
            
Edad media: 35
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          Administración Pública
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          Estructura del porgrama Market Access 
      





      


  
            El programa está estructurado en 4 bloques que siguen el esquema tradicional de plan de market access:



      




      


  
            
      



  

        


  
            Análisis Interno


	Introducción
	El rol del market access: funciones, perfiles y organización
	Herramientas para dotar de valor I (valor económico)
	Herramientas para dotar de valor II (PREMS, PROMS…) y Dosier de Valor

 



      




  



    


        
      



  

        


  
            Análisis externo


	Organización del sistema sanitario
	Planificación en salud y en medicamentos
	Perfiles Clientes: Gestores Sanitarios y Evaluadores
	Gestión clínica, Patient flow & journey
	Perfiles Clientes: Sociedad Civil y Pacientes
	Acceso Nacional: Precio y reembolso
	Acceso Regional: Atención Primaria
	Acceso Regional: Hospitales



      




  



    

  




      


  
            
      



  

        


  
            Planificación Estratégica


	La planificación estratégica en Acceso
	Integración de los planes de acceso-producto-compañía
	Sistemas de compra innovadora
	Acciones más allá del producto: el partenariado



      




  



    


        
      



  

        


  
            Plan de acción


	Plan de acción para medicamentos retail
	Plan de acción para medicamentos hospitalarios
	Plan de acción para productos sanitarios
	Planes de acción de Government Affairs
	Ensayo general presentación proyecto estrategia de URM
	Presentación proyecto estrategia de URM



      




  



    

  




      
  
          Otros beneficios: 
      





      



  
    
      



  

        


  
            Plan para abordar una medida de URM


Durante el programa el participante debe elaborar un Plan para abordar una medida de Uso Racional del Medicamento que haya instaurado la Administración. Y debe presentarla y defenderla ante un Tribunal de expertos. La elaboración en grupo está acompañada por un/a Director/a de Market Access de una compañía farmacéutica o un experto en el área.



      




  



    

    
      



  

        


  
            Conferenciantes:


El programa se enriquece con la participación de 3 conferenciantes referentes en el sector salud.



      




  



    

    
      



  

        


  
            Libro


El participante recibe los completos y pioneros libros, referencia en el sector salud, “Todo lo que debe saber sobre Market Access y RR. II , en el que participan 52 autores, muchos de los cuales son Profesores del Programa y “Todo lo que debe saber sobre Government Affairs. El ayer, hoy y mañana de la Sanidad en España”, en el que participan expertos y expertas de los principales stakeholders del sector salud, elaborado por 37 autores.



      




  



    

  




  
      
    

  




              



  
         
      

        

  




      
  
          Dirección del programa Market Access 
      





      

  
    
      
              




      
    

    
      
        
            
Juan Carlos Serra

      
      
      
            Farmacéutico, Master en Marketing y Master en Alto Rendimiento Directivo, ambos por EADA. CEO de Market in red y de Market in green. Ha sido Product Manager, Product Manager Internacional, Responsable de Imagen y Comunicación y Coordinador de Marketing de Zambon así como Presidente del Club de Marketing de Barcelona, de la Fundación Barcelona European Marketing Institute (BEMI), de los Premios Top Ten Líderes de Marketing y Presidente ejecutivo del Barcelona International Marketing Meeting (BIMM). Director del Master en Gestión de Oficina de Farmacia del COFB. Impulsor de Farmaretail, Go Access Club, Círculo de Farmacia. Director y editor de los libros: “Todo lo que debe saber sobre Marketing Farmacéutico” (2010), “Todo lo que debe saber sobre Gestión de la Farmacia-Marketing” (2015), “Todo lo que debe saber sobre Gestión de la Farmacia-Liderar personas” (2016), “Todo lo que debe saber sobre Gestión de la Clínica Veterinaria” (2018) y “Todo lo que debe saber sobre Market Access y RRII” (2019).



      
    

  




      

  
    
      
              




      
    

    
      
        
            
Jordi Domínguez

      
      
      
            Licenciado en Biología por la Universitat de Barcelona, diplomado en Dirección de Marketing por el Instituto Catalán de Formación Empresarial, y en Dirección de Empresas y Marketing Avanzado por ESADE. Ha desarrollado su carrera profesional en el sector farmacéutico para empresas como S.A.L.V.A.T, Lácer y Almirall, en las que fue Director de Producto, y en Almirall desarrolló el área de Market Access. Actualmente es consultor especializado en Market Access en IQVIA.



      
    

  




  
      
    

  




              



  
         
      

        

  




      


  
            Un programa de formación no debe ir nunca por detrás de la vida real. Aparte de estar constantemente actualizado, debe dar una visión global y mostrar las tendencias. Para conseguirlo es necesario que el programa cuente con un profesorado y conferenciantes con amplia experiencia profesional en el sector salud, que desarrollen su labor profesional en una compañía farmacéutica, la administración sanitaria o una empresa de consultoría.



      




      
      
    
        
            
                Adjunct Professors
            
        

    

    
        
            Paloma Barja

Global Regulatory Affairs Senior Director - Spain & International, Grupo Italfarmaco


Arantxa Catalán

Directora Public Affairs, Sanofi


Sílvia Cordomí

Subdirectora- Gerència Territorial de la Metropolitana Sud, Institut Català de la Salut


Jordi Dominguez

Director Área de Public Affairs y Acceso, Luzan 5


David Elvira

Global Corporate Public Policy Head, Sanofi

Ex Director del Servicio Catalan de Salud

Ex Secretario General del Departamento de Salud de Cataluña


Jonathan Galduf

Director de Market Access & Pricing Europe, CSL Behring


Xavier García-Ordóñez

CEO Better Care


Toni Gilabert

Director of Innovation and Partnership, Consorci de Salut i Social de Catalunya


Joan Heras

exMarket Access Head&External Affairs Lead, Boehringer Ingelheim


Toni Maneu

Director Área Market Access, RRII & People, Marketinred


Maria Massafrets

Directora de Market Access & Government Affairs Iberia, LEO Pharma


Justo Moreno

Socio Director Área Salud BioInnova Consulting


Carme Pinyol

Early Products & HEOR Lead, Novartis Spain


Anna Raya

Patient Centric Solutions Leads, Amgen


Pablo Rebollo

Principal RWE, IQVIA Spain


Mercè Rodriguez

Therapeutic Healthcare & Access Manager, Boehringer Ingelheim


Carme Sans

Field Market Access Head, Market Access & Public Affairs, Novo Nordisk


Josep Lluis Segú

Socio Director, Oblikue Consulting


Gloria Tapias

Fundadora y Directora Ejecutiva, GET ACCESS Consulting Spain


        

    




    
    
        
            
                Conferenciantes
            
        

    

    
        
            Jon Iñaki Betolaza

Director de Farmacia del Departamento de Salud del Gobierno Vasco. Programa de Alta Dirección en Instituciones Sanitarias IESE Universidad de Navarra.


Ana Céspedes

Directora General Mundial de Operaciones de IAVI (International AIDS Vaccine Initiative ) en Nueva York. Miembro fundador del Congreso Nacional de Relaciones Institucionales del Sector Farmacéutico en España (CNRI) y de la London School of Economics Market Access Academy.


Boi Ruiz

Director Cátedra de Gestión Sanitaria y Políticas de Salud y el Instituto Universitario de Pacientes, UIC. Ex Conseller Sanitat de la Generalitat de Catalunya.


        

    








  
      
    

  




              



  
         
      

        

  




      
  
          Opiniones del programa Market Access 
      





      


  
    
      
        
                  
            
  
      
  

  
    
            
Carla Olivé

      
    
            
KAM Director y Market Access Strategist en MSD

      
    
            Recomendaría este programa a cualquier profesional del área de Marketing, pues debe formarse continuamente en las competencias de acceso. Este argumento también es aplicable a los roles de campo que, cada vez más, van a tener un rol creciente en acceso. Y, por último, lo recomendaría a personas como yo, que se están iniciando en esta área y el programa les va a asentar las bases y ordenar las ideas, además de ver formas distintas de hacer las cosas fuera de la propia empresa. Creo que es muy positivo reciclarse a nivel de competencias y conocimientos. Aunque supone un sacrificio personal importante, es una oportunidad fantástica para romper inercias, pararse a pensar, crecer profesionalmente, conocer a gente interesante, aprender de otras empresas y de otra manera de hacer las cosas.



      
  





          
          
                  
            
  
      
  

  
    
            
Claudia Crusellas

      
    
            
PMO Market Access en Boehringer Ingelheim

      
    
            Con el Programa Market Access de EADA pude profundizar y reforzar conocimientos que iban a permitirme un mayor entendimiento de las estrategias de acceso al mercado y las relaciones institucionales con las Administraciones Sanitarias. Actualmente los modelos tradicionales de acceso al mercado no son capaces de dar soluciones a las problemáticas del sector y es necesario conocer nuevos modelos innovadores de propuestas comerciales para satisfacer las necesidades de los pagadores y gestionar de forma eficaz la introducción de productos que aporten valor a los pacientes y al Sistema Sanitario.


El Programa Market Access de EADA cumple con todos estos requisitos gracias al alto nivel de su profesorado, que permite tener una visión actualizada y estratégica de todas las perspectivas que abarcan el “acceso al mercado”, área estratégica hoy en día para las compañías farmacéuticas, A través de una metodología de trabajo teórico/práctica se consolidan los conocimientos de una forma eficaz.



      
  





          
          
                 
        

        	
	

         
      

    

  





  
      
    

  




              



  
         
      

        
    
        
            
      
              
      
              



  
         
      

        


  
            Una experiencia rentable


La titulación que te ofrece EADA Business School cuenta con el mayor prestigio y reconocimiento entre empresas y recruiters.


 



      




  
      
    

  




          

  

          

  
        

    





      


  
            
      



  

        
    
        
            
      
              
      
              



  
         
      

        


   
  
    
         
              




      
  
   
     
    
    




      


  
            Recruiters y Bolsa de trabajo


Tendrás acceso al portal de ofertas laborales donde reclutadores, empresas y headhunters de todo el mundo publican sus necesidades por incorporar nuevo talento.


Podrás localizar oportunidades profesionales filtrando por sector, área funcional y país. Asimismo, damos acceso a las empresas a la base de datos de EADA Alumni para que localicen el talento que buscan.


 



      




  
      
    

  




          

  

          

  
        

    





  



    


        
      



  

        
    
        
            
      
              
      
              



  
         
      

        


   
  
    
         
              




      
  
   
     
    
    




      


  
            Alumni


El objetivo de la asociación de antiguos alumnos es contribuir al desarrollo profesional de sus socios, facilitando oportunidades de networking y ofreciendo actualización de conocimiento con las últimas novedades y tendencias en management.


Ponemos a tu disposición la plataforma de Alumni de EADA que procede de diferentes países, perfiles profesionales e industrias y que colaboran con nosotros como mentores de los participantes actuales.


 



      




  
      
    

  




          

  

          

  
        

    





  



    

  




  
      
    

  




              



  
         
      

        
    
        
            
      
              
      
              



  
         
      

        
    
        
            
      
              
      
              



  
         
      

        
  
          Descuentos 
      





      


  
            
      



  

        


  
            

      




  



    


        
      



  

        


  
            
Otros descuentos


	Para antiguos alumnos se ofrecerán descuentos del 10% al 25% dependiendo del programa previo realizado.



      




  



    

  




  
      
    

  




          

  

          

  
        

    





      
  
          Becas 
      





      


  
            La Fundación Privada Universitaria EADA, a través de su Programa de Becas, facilita el desarrollo y el crecimiento de la carrera profesional de los candidatos, ya sea por su perfil profesional, trayectoria u objetivos futuros.



      




      


  
            
      



  

        


   
  
    
         
              




      
  
   
     
    
    




  



    


        
      



  

        
      
    
        
            
                Beca Woman
            
        

    

    
        
            Para candidatas con una capacidad de liderazgo destacable con el objetivo de impulsar el talento femenino en los entornos profesionales y directivos.


        

    




    
    
        
            
                Beca Senior
            
        

    

    
        
            Para candidatos de más de 50 años que necesiten formarse para mejorar su empleabilidad y crecimiento profesional.


        

    




    
    
        
            
                Beca Emprendimiento
            
        

    

    
        
            Para profesionales en empresas u organizaciones con menos 5 años de funcionamiento.


        

    




    
    
        
            
                Beca para personas con discapacidad
            
        

    

    
        
            Para candidatos que acrediten un grado de discapacidad física y que deseen mejorar en su carrera profesional.


        

    




    
    
        
            
                Beca Tercer sector
            
        

    

    
        
            Para profesionales que actualmente estén trabajando en organizaciones del tercer sector.


        

    




    
    
        
            
                Becas Fundación EADA
            
        

    

    
        
            Para personas sin los recursos económicos suficientes que deseen mejorar en su carrera profesional.


        

    




    
    
        
            
                Beca al talento
            
        

    

    
        
            Dirigida a candidatos con perfiles sobresalientes tanto por sus logros académicos como por su experiencia profesional.


        

    




    
    
        
            
                Beca desplazamiento
            
        

    

    
        
            Beca ayuda desplazamiento para residentes fuera de Cataluña.


        

    




    
    
        
            
                Beca Deportista de Élite
            
        

    

    
        
            Dirigida a profesionales contrastados del mundo del deporte de élite que desean formarse en EADA.


        

    








  



    

  




      




      


  
            Presentación candidaturas para becas del curso 2023-2024


Para programas con inicio entre enero-abril 2024


Para candidaturas presentadas del 01/12/2023 hasta el 30/04/2024 se concederá 1 beca por categoría (máximo hasta el 25%).


Si quieres que te informemos cuando estén disponibles,


Solicita información del programa


indicando en el campo de "comentarios" que solicitas información sobre las condiciones de las becas.



Consideraciones respecto a las becas:


El órgano responsable de otorgar la beca es el Comité de Becas, el cual evalúa la solicitud y establece el importe de la beca atendiendo a los siguientes criterios:


	Perfil profesional del solicitante.
	Circunstancias personales, nivel de ingresos y situación laboral.
	Concurrencia de solicitudes y presupuesto disponible.

El Comité de Becas sólo evaluará las solicitudes de aquellos candidatos que hayan superado el proceso de admisión. La documentación que se debe aportar es la siguiente:

Carta de solicitud explicando los motivos por los cuales se solicita la beca.


	Documentación que acredite la situación financiera y las cargas familiares (todo ello debe quedar expuesto en la carta de solicitud).
	La solicitud debe recibirse antes del inicio del programa y el departamento de Admisiones de EADA Business School comunicará al solicitante en un plazo máximo de 10 días la decisión del Comité de Becas.

En el caso de haber sido concedida, el participante dispondrá de 10 días para formalizar la inscripción en el programa abonando el importe de la reserva de plaza. De no ser así, una vez haya transcurrido el plazo, la concesión de la beca quedará sin efecto.


Los descuentos y becas no son acumulables y sólo pueden ser concedidas a las personas que hayan sido admitidas en el programa.


Para más información, puedes contactar con executiveeducation@eada.edu



      




  
      
    

  




          

  

          

  
        

    





      
  
          Importe: 4.500€ 
      





      
    
        
            
      
              
      
              



  
         
      

        
  
          Opciones de Financiación 
      





      


  
            
      



  

        


  
            



      




  



    


        
      



  

        


  
            Financiación por entidades bancarias


EADA Business School también dispone de acuerdos preferentes con entidades financieras que te permitirán extender los plazos hasta 8 años, sujeto al estudio y aprobación de la propia entidad.



      




  



    

  




  
      
    

  




          

  

          

  
        

    





  
      
    

  




          

  

      

  
    
      
            Rankings y Acreditaciones

      
    
  



      

  
    
      
            Metodología

      
    
  



      

  
    
      
            Admisión

      
    
  



  



            Market Access es un programa que te aportará las capacidades y habilidades para la gestión con éxito de un medicamento, medical device o servicio financiados dentro del sistema sanitario.


El programa cubre los siguientes temas:


	La estructura del sistema sanitario en España.
	Los perfiles de los gestores sanitarios.
	Cómo definir el valor de un producto.
	Cómo desarrollar planes de acción para el acceso.

El programa está impartido por expertos profesionales del sector, tanto de compañías biofarmacéuticas, administración y empresas de servicios, y cuenta con una estructura práctica y participativa.


 



      
  
    Formato

          
              Tiempo parcial

              

      


  
    Horarios

          
              Viernes de 17:15-20:45h, Sábados online 9:15-12:45h

              

      


  
    Área funcional

              Marketing y Ventas

          


      Language
  
  
  Español

  
  
  



  
    Tipo

              Programa

          


  
    Idiomas

          
              Español

              

      


  
    Edad media

              35

          







  

  


                  

                    

  



  
    
      

    

    
        
                    
    
      
  Por qué EADA

  

        
      	
                                        Experiencia contrastada
              
	
                                        EADA Global Campus
              


  

  

      
  Programas

  

        
      	
                                        Grados
              
	
                                        Doctorado
              
	
                                        MBA
              
	
                                        Masters Internacionales
              
	
                                        Executive Education
              
	
                                        Online
              
	
                                        EADAX
              
	
                                        Summer School
              
	
                                        Todos los programas
              


  

  

  


                  

    
        
                    
    
      
  Profesorado e investigación

  

        
      	
                                        Departamentos
              
	
                                        Últimas publicaciones
              
	
                                        Centro de documentación
              


  

  

      
  Empresas e instituciones

  

        
      	
                                        Empresas e Instituciones
              
	
                                        Programas In Company
              


  

  

      
  Alumni

  

        
      	
                                        Alumni
              


  

  

  


                  

    
        
                    
    
      
  Actualidad

  

        
      	
                                        Eventos
              
	
                                        Sesiones informativas
              
	
                                        Noticias
              
	
                                        Blog de Masters y MBAs
              
	
                                        Growth
              


  

  

      
  Organización

  

        
      	
                                        Organización
              
	
                                        Fundación EADA
              
	
                                        International Advisory Board
              
	
                                        Comité de Dirección
              
	
                                        Calidad
              
	
                                        La sostenibilidad en EADA
              
	
                                        Transparencia y memorias
              
	
                                        Colabora con EADA
              
	
                                        Trabaja en EADA
              
	
                                        Secretaría Académica
              


  

  

  


                  

    
        
                    
    
  
    

      
            



      
  


  
    

      
            Barcelona Campus


Carrer d'Aragó, 204, 08011,
Barcelona, España
info@eada.edu


+34 934 520 844


Barcelona Collbató Campus


c/Querol, S/N · Urbanización Can Dalmases, 08293,
Collbató, Barcelona, España



      
  


  
    

      
            	Facebook
	Twitter
	LinkedIn
	Youtube
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	Youtube



      
  


  


                  

  




  
      
                
    
  
    

      
            © 2024 EADA Business School



      
  


            
  Footer Bottom Menú

  

        
      	
                                        Aviso legal
              
	
                                        Política de privacidad
              
	
                                        Política de cookies
              
	
                                        Política de privacidad en RRSS 
              
	
                                        Eduroam
              


  

  

  


            




  


    
    






  